
 

   
Nous recherchons 

Responsable de marché 

 

 

F I B E R T E X  N O N W O V E N S  

 

FIBERTEX NONWOVENS SAS, leader dans le domaine du nontissé technique sur de nombreux 
secteurs d’activités (automobile, hygiène, essuyage, habitat, construction…) recherche pour son 
service Commercial sur le site de Chemillé-en-Anjou (49), un(e) Responsable de marché. 

A ce titre les principales missions seront :  
 

 Etre le représentant du client et s'assurer de la prise en 

compte de toutes ses exigences. 

 Calculer les prix en fonction des contraintes des marchés 

et des objectifs de marges horaires donnés par la 

Direction Commerciale, et remettre l'offre au client. 

 Gérer et suivre les dossiers des clients sur le plan 

commercial (progression, marges, Chiffre d’Affaire, suivi 

après-vente). 

 Prospecter de nouveaux clients et marchés ; développer 

les segments émergeants. Assurer un actif suivi des 

offres 

 Observer l’évolution des marchés et informer la Direction 

Commerciale avec le maximum d’informations 

(échantillons, prix, etc.). 

 Analyser les spécifications techniques des produits en 

fonction des exigences des clients et de leurs 

applications ; proposer des solutions sur la base des 

produits existants; suivre l’évolution des nouveaux 

produits. 

 Suivre les en cours clients, recouvrer les créances et 

négocier avec les organismes de crédit et de 

recouvrement. 

 Participer à l’intégration et la mise à jour de l’informatique 

commerciale. 

 

Missions QHSE 
 Participer à la mise en place des moyens nécessaires à 

l’obtention et la maîtrise de la qualité. 

 S'assurer de la bonne prise en compte d'une 

réclamation client et suivre son déroulement. 

 
 

Qualifications 
 

 Bac+5 Ecole Ingénieur ou de 

commerce 

 Anglais professionnel  

 Allemand ou espagnol 

professionnel 

 

 

Pour postuler :  
 
Adresser C.V. et lettre de 
motivation à : 
FIBERTEX NONWOVENS 
Service Ressources Humaines 
 BP 49  
49120 CHEMILLE 
 
TEL. 02.41.71.55.63  
 
mail : capr@fibertex.com 
 
 

 

Connaissances complémentaires 
et spécifique : 
 
Politique commerciale, tarifaire, 
règles et procédures commerciales, 
technique et outil de gestion 
financière et budgétaire. 

 

 
 
 

 

Rattaché(e) fonctionnellement au Directeur Commercial Groupe, et hiérarchiquement au Directeur Général du 
site, votre mission sera de suivre et développer une clientèle industrielle existante ou potentielle (en France et 
à l’export). 
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